
16-17 kwietnia, Warszawa 

WINDYKACJA SĄDOWA 2013

 DOCHODZENIE NALE�NO�CI PRZED S�DEM  - DYSKRECJONALNA W�ADZA S�DZIEGO

 RÓ�NE MODELE EGZEKUCJI KOMORNICZEJ JAKO NARZ�DZIE W PROCESIE ZARZ�DZANIA 
WIERZYTELNO�CIAMI

 
 EGZEKUCJA KOMORNICZA � ANALIZA COST&BENEFITS

 PRAKTYCZNE ASPEKTY WYBORU KANCELARII PRAWNEJ JAKO KLUCZ DO SUKCESU ZARZ�DZANIA 
WIERZYTELNO�CIAMI 

 JAKIE S� NAJISTOTNIEJSZE OCZEKIWANIA KOMORNIKA WE WSPÓ�PRACY Z WIERZYCIELEM

 PRACA KOMORNIKA I FUNKCJONOWANIE KANCELARII WCZORAJ I DZISIAJ

 WYSOKA FORMALIZACJA POST�POWANIA EGZEKUCYJNEGO � PRZESZKODA CZY POMOC?

 SK�ADNIKI MAJ�TKOWE PODLEGAJ�CE ZAJ�CIU 

 WYBÓR SPOSÓBU EGZEKUCJI � A SZYBKO�� POST�POWANIA 

          Praktyczne rozwiązania & Dyskusja z Komornikami

CASE STUDIES: Komornicy, Bank Pekao S.A, Raiffeisen Polbank, Kancelaria 
Prawnicza Maciej Panfil i Partnerzy Sp. K., Polkomtel, TB Truck&Trailer Serwis

DOŁĄCZ DO 
DYSKUSJI Z 
KOMORNIKAMI !!!Hotel Golden Tulip 

SPONSOR ZŁOTY: PATRONI:



Wtorek, 16 kwietnia

 Modele
 Analiza cost & bene�ts
 Korzy�ci i mocne strony
 Pu�apki i zagro�enia
 Przyk�ady

Marek Rechci�ski, Dyrektor Operacyjny, Departament 
Kredytów Trudnych Klienta Korporacyjnego � Bank Pekao S.A

9:30 Rejestracja, wr�czenie materia�ów, poranna kawa i 
przywitanie

10:00  Egzekucja Komornicza jako narz�dzie w procesie 
zarz�dzania wierzytelno�ciami

 Wybór kancelarii prawnych (metoda champions & challengers) 
 Badanie efektywno�ci kancelarii prawnych 
 Punkty kontrolne dzia�a� kancelarii prawnych 
 Narz�dzia windykacyjne stosowane przez kancelarie prawne 
 Dzia�ania polubowne na etapie s�dowo - egzekucyjnym

Katarzyna Podle�na, Kierownik Zespo�u Windykacji 
Egzekucyjnej Ma�ych Przedsi�biorstw 
Departament Windykacji Bankowo�ci Detalicznej � 
Raiffeisen Polbank 

12:40 Lunch

11:30  Wspó�praca z kancelariami prawnymi w zakresie 
obs�ugi spraw na etapie s�dowo � egzekucyjnym

    „Jako przedstawiciel firmy Pośrednictwo Finansowe "KREDYTY-Chwilówki" Sp. z o.o. z przyjemnością polecam 
usługi świadczone przez firmę Business Media Solutions. W dniach 12-13 lutego 2013 roku uczestniczyłem w 
"Kongresie Windykacyjnym 2013" zorganizowanym przez BMS. Prelegenci kongresu zaprezentowali szeroką wiedzę z 
zakresu praktycznego spojrzenia na windykację sektora B2C, w pełni wyczerpując zagadnienia tematu. Udział w 
spotkaniu spełnił moje oczekiwania, dlatego zachęcam do współpracy z firmą Business Media Solutions.

�ukasz Majcherek, Po�rednictwo Finansowe "KREDYTY-Chwilówki" Sp. z o.o.

Moderator spotkania: Marek Rechci�ski � Pekao S.A

13:40  Dochodzenie nale�no�ci przed s�dem - 
dyskrecjonalna w�adza s�dziego

Maciej Pan�l � Kancelaria Prawnicza Maciej Pan�l i 
Partnerzy Sp. K.

 Przedawnienie roszcze� maj�tkowych
 Nowe regu�y dotycz�ce koncentracji materia�u 

procesowego w �wietle nowelizacji KPC
 Skorzystanie z niew�a�ciwego �rodka zaskar�enia 
 Zastrze�enie do protoko�u  
 Prekluzja dowodowa a dyskrecjonalna w�adza s�dziego w 

procesie z udzia�em przedsi�biorców

14:50 Przerwa kawowa

11:15 Przerwa kawowa

  Warunki skutecznej egzekucji
  Post�powanie egzekucyjne - wykorzystanie informacji o     

kliencie skuteczn� metod� odzyskiwania d�ugu 
  Wspieranie systemu w zarz�dzaniu procesem egzekucji

Justyna Warda - TB Truck&TRailer Serwis

15:00  Skuteczna egzekucja - metody wspierania procesu 
egzekucji komorniczej na przyk�adzie dzia�u Credit 
Managment �rmy TB Truck&Trailer Serwis 

16:15 Przewidywane zako�czenie I dnia spotkania 

  
  
  
  
  
  
  
  



12:15 Lunch

9:30 Wspó�praca komornika z wierzycielem i 
oczekiwania komornika zwi�zane z t� wspó�prac�

Maciej Simbierowicz, Komornik S�dowy przy S�dzie 
Rejonowym dla Warszawy-Woli w Warszawie

 Dobry wniosek o wszcz�cie egzekucji
 Elektroniczna wymiana danych pomi�dzy komornikiem 

a wierzycielem
 Dane osobowe d�u�ników
 Informatyzacja post�powania egzekucyjnego i jej 

aspekty formalne

13:15 Czynno�ci komornicze: sk�adniki maj�tkowe które 
mog� podlega� zaj�ciu - szybko��, efektywno��

11:00 Praca komornika s�dowego i funkcjonowanie 
kancelarii wczoraj i dzi�

Andrzej Mularzuk, Komornik S�dowy przy S�dzie Rejonowym 
dla Warszawy-Woli w Warszawie

 Status komornika s�dowego
 Organizacja kancelarii komorniczej
 �ród�a i sposoby pozyskiwania informacji
 Finansowanie egzekucji

    „Z przyjemnością polecam usługi firmy Business Media Solutions, która w dniach 18-19 września organizowała Kongres Windykacyjny.  
Temat kongresu w pełni odpowiadał moim oczekiwaniom. Doskonale dobrani prelegenci wykazali się pełnym profesjonalizmem, kompetencją 
i niezwykle pozytywną energią. Otrzymałam praktyczną wiedzę z zakresu motywowania pracowników oraz miałam możliwość poznania 
różnych ciekawych rozwiązań. Nabyta podczas spotkania wiedza z pewnością będzie przydatna w mojej pracy zawodowej.  Kongres 
windykacyjny polecam, jako prestiżowe wydarzenie branży windykacyjnej, które jest doskonałą okazją do wzbogacenia wiedzy i nawiązania 
kontaktów. Doceniam profesjonalną organizację oraz przygotowanie imprezy zarówno dla uczestników, jaki i wykładowców”.

Dorota Spyra, Alektum Inkasso Sp. z o.o.  

 Sposoby egzekucji � omówienie
 Zlecenie poszukiwania maj�tku d�u�nika na podstawie Art. 

797(1) kpc
 Wy��czenia przedmiotowe � sk�adniki maj�tku, które nie 

podlegaj� egzekucji
 Wybór sposobu egzekucji a szybko�� i efektywno�� 

post�powania egzekucyjnego

16:30 Planowane zako�czenie warsztatów, uroczyste 
wr�czenie certy�katów 

„Kancelaria Prawnicza Maciej Panfil i Partnerzy uczestniczyła w roli Sponsora w organizowanych przez Business Media Solutions 
konferencjach "Elektroniczne Postępowanie Upominawcze" oraz "Obrót Wierzytelnościami". Konferencje były doskonale przygotowane i 
zorganizowane zarówno pod względem merytorycznym jak i organizacyjnym. Warunki umowy zostały w całości zrealizowane. Pracownicy 
Spółki wykazali się profesjonalizmem i zaangażowaniem. Polecamy współpracę z Business Media Solutions przy okazji kolejnych edycji 
spotkań”

Zbigniew D�bski, Kancelaria MACIEJ PANFIL I PARTNERZY

Środa, 17 kwietnia
Moderator � Marcin �witkowski, 
Kierownik Dzia�u Windykacji S�dowej - POLKOMTEL

9:00 Rejestracja, poranna kawa i przywitanie

10: 45 Przerwa kawowa 14:25  Formalizacja post�powania egzekucyjnego - 
przeszkoda czy pomoc

 Zasady formalizacji post�powania egzekucyjnego w �wietle 
regu� post�powania cywilnego i zasady szczególne

 Ró�norodno�� kryteriów w zale�no�ci od sposobów egzekucji
 Wytyczanie, zakres i stosowanie marginesów regu� (doktryna, 

orzecznictwo)
 Negatywne konsekwencje formalizacji
 Korzy�ci dla stron i organu egzekucyjnego
 Nowe koncepcje i postulaty de lege ferenda

Ma�gorzata Groszek-Kuszyk, Komornik S�dowy przy S�dzie 
Rejonowym dla Warszawy-Mokotowa w Warszawie

Ireneusz Grzegorz Grobelny, Komornik S�dowy przy S�dzie 
Rejonowym dla Warszawy Pragi-Po�udnie w Warszawie

15:40 Panel dyskusyjny z udzia�em wszystkich komorników 
oraz moderatora 

15: 30 Przerwa kawowa



Marcin Świtkowski jest radcą prawnym zajmującym się od ponad 10 lat problematyką związaną z wszelkimi aspektami 
zarządzania wierzytelnościami masowymi. Był jednym z twórców zorganizowanego, profesjonalnego rynku obrotu 
wierzytelnościami. Brał udział w tworzeniu prawnych i biznesowych standardów windykacji wierzytelności masowych. 
Obecnie kieruje działem windykacji sądowej w Polkomtel Sp. z o.o. (operator sieci PLUS). Zajmuje się poprawą 
efektywności i jakości już wdrożonych procesów windykacyjnych, elektronicznym postępowaniem upominawczym,                 
a także reprezentuje spółkę przed sądami w postępowaniach związanych z windykacją należności trudnych.

Absolwent WPiA UW z 2002 roku. Ukończył aplikacje komorniczą i radcowską. Na stanowisku komornika sądowego od 
2008 r.

W latach 1990-1995 studiował prawo na Wydziale Prawa i Administracji Uniwersytetu Warszawskiego. W 1995r.                   
W 1998r. został wpisany na listę Radców Prawnych. Począwszy od 1999r. wykonuje zawód radcy prawnego w ramach 
własnej kancelarii. Mecenas Maciej Panfil jest specjalistą w zakresie prawa cywilnego i handlowego ze szczególnym 
uwzględnieniem prawnych uregulowań obrotu pieniężnego oraz prawa ubezpieczeń. Jest także bardzo doświadczonym 
procesualistą, mającym za sobą ponad 800 stawiennictw na rozprawach przed sądami powszechnymi                                        
i administracyjnymi w całej Polsce. Swoją bogatą wiedzę i doświadczenie mecenas Panfil wykorzystuje z powodzeniem 
we współpracy z wieloma znaczącymi polskimi i zagranicznymi spółkami działającymi m.in. na rynku usług bankowych, 
telekomunikacyjnych, ubezpieczeń oraz budownictwa. Maciej Panfil jest autorem kilku samodzielnych publikacji                        
z zakresu prawa cywilnego i bankowego. Jest także obok prof. M. Sa�ana, dr M. Grzybowskiego, mec. K. Kaczanowskiego                 
i mgr G. Wiaderka współautorem komentarza do ustawy o Bankowym Funduszu Gwarancyjnym.

Z wykształcenia Prawnik , trener i doradca z ponad 13 letnim doświadczeniem praktycznym w zakresie szeroko 
rozumianego zarządzania wierzytelnościami w obszarach B2B i B2C.  Swoje doświadczenie zawodowe zdobywał podczas 
pracy początkowo jako osoba tworząca systemy zarządzania należnościami w Grupie Firm Logistycznych w Polsce FM 
LOGISTIC. Następnie jako Dyrektor Windykacji w Spółce COFACE . Prowadził szereg seminariów w ramach „Gazeli 
Biznesu” pod patronatem Pulsu Biznesu. Ponadto wielokrotnie prowadził audyty i szkolenia i usługi doradcze 
dedykowane dla pracowników działów windykacji. Następnie podczas kilkuletniej pracy w Banku Citi Handlowy 
(wcześniej Citi Financial) poszerzył swoją wiedzę w zakresie zarządzania wierzytelnościami o charakterze masowym. 
Wielokrotnie prowadził szkolenia wewnętrzne w ramach tzw. Consumer Credit dla innych jednostek Banku celem 
lepszego zrozumienia cyklu kredytowego i przygotowania kadry pracowniczej do ewentualnej rotacji wewnątrz 
organizacji. W ramach pracy w Banku prowadził również gościnnie szkolenia zewnętrzne organizowane przez Business 
Consulting Group jako trener w zakresie Upadłości konsumenckiej w Polsce i na świecie. Na swoim koncie ma również 
przeprowadzenie szczegółowego audytu w jednym z największych Banków w Polsce w zakresie przeglądu i ewentualnych 
rekomendacji po-audytowych w zakresie całego procesu windykacji.

Absolwentka Wydziału Prawa na Uniwersytecie Marii - Curie Skłodowskiej w Lublinie. Menadżer od wielu lat  zajmujący 
się windykacją sądowo - egzekucyjną klientów detalicznych i małych przedsiębiorstw w Raiffeisen Bank Polska S.A. 
obecnie na stanowisku Kierownika Zespołu Windykacji Egzekucyjnej Małych Przedsiębiorstw  w Raiffeisen Polbank.  
Nadzoruje procesy windykacyjne na etapie sądowo - egzekucyjnym, koordynuje współpracę z kancelariami prawnymi, 
bada efektywność kancelarii prawnych i kancelarii komorniczych, uczestniczy w procesach sprzedaży wierzytelności do 
Funduszów inwestycyjnych. 

Katarzyna Podle�na, Kierownik Zespo�u Windykacji Egzekucyjnej Ma�ych Przedsi�biorstw  Departament 
Windykacji Bankowo�ci Detalicznej - Raiffeisen Polbank S.A.

Marek Rechci�ski, Dyrektor Operacyjny, Departament Kredytów Trudnych Klienta Korporacyjnego (klienci  SME) 
� Bank Pekao S.A

Mec. Maciej Pan�l - Starszy Partner w Kancelarii Prawniczej Maciej Pan�l i Partnerzy

Marcin �witkowski, Kierownik Dzia�u Windykacji S�dowej � Polkomtel Sp. z o.o.

Maciej Simbierowicz, Komornik S�dowy przy S�dzie Rejonowym dla Warszawy-Woli w Warszawie

Komornik sądowy od 1988 roku. Członek organów samorządu zawodowego komorników sądowych.

Andrzej Mularzuk, Komornik S�dowy przy S�dzie Rejonowym dla Warszawy-Woli w Warszawie

Wykładowca-szkoleniowiec aplikantów komorniczych, Absolwent Wydziału Prawa Uniwersytetu Marii Curie-
Skłodowskiej w Lublinie

Ma�gorzata Groszek-Kuszyk, Komornik S�dowy przy S�dzie Rejonowym dla Warszawy-Mokotowa w Warszawie

Absolwent Wydziału Prawa oraz Wydziału Socjologii Uniwersytetu Szczecińskiego. Zajmuje się egzekucją sądową od 20 
lat, pełni funkcję komornika sądowego od lat 11.
 

Ireneusz Grzegorz Grobelny, Komornik S�dowy przy S�dzie Rejonowym dla Warszawy Pragi-Po�udnie w  
Warszawie

Absolwentka Wyższej Szkoły Biznesu i Zarządzania na wydziale Nauk Ekonomicznych i Zarządzania. Manager w obszarze 

zarządzania finansami przedsiębiorstwa. Posiada rozległe kompetencje w zakresie zarządzania należnościami oraz 

windykacji należności sektora  B2B. Z sukcesami wdrożyła wiele programów optymalizujących działanie finansów 

przedsiębiorstwa

Justyna Warda, Credit Manager - TB Truck&Trailer Serwis


