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KEY ACCOUNT MANAGER(SS/01/2012)
Podstawowy zakres obowigzkow:

e Sprzedaz telefoniczna produktéw BMS Polska w oparciu o istniejaca baze
potencjalnych klientow,

o Poszukiwanie 1 nawigzywanie kontaktow z potencjalnymi klientami,

o Utrzymywanie kontaktow z klientami i zarzadzanie posiadang baza klientow.

Wymagania:

e Otwarto$¢ i komunikatywnos¢,
o Umiejetnosci sprzedazowe,
e Doswiadczenie w sprzedazy telefonicznej lub obstudze klienta.

Dla tych ktorzy odnajda si¢ w naszej firmie mamy wiele do zaoferowania:

o Atrakcyjne wynagrodzenie oraz system prowizyjny,
e Okreslong 1 jasng $ciezke kariery,

e Prace w mlodym, dynamicznym zespole,

o Satysfakcje z wykonywanej pracy.

Kandydaci proszeni sa o nadsytanie CV oraz listu motywacyjnego, podajac w tytule nr referencyjny na adres:
zgloszenia@bmspolska.pl

Skontaktujemy si¢ tylko z wybranymi kandydatami w ciggu 2 tygodni od publikacji ogloszenia.

Prosimy o dopisanie klauzuli:
"Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych zawartych w ofercie pracy dla potrzeb procesu
rekrutacji, zgodnie z Ustawa z dnia 29.08.1997 o Ochronie Danych Osobowych, Dz.U nr 133,poz 833".
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